Wohnen mit Mébeln designed by Seitel

Heiligenzeller Unternehmen bedient inzwischen auch private Kunden / Innovative Ideen fiir Wohn- und Geschaftsraume / Displays sind weiterhin Aushangeschild

Der Name Seitel ist in Fachkreisen
weithin bekannt, steht flr innova-
tive Technik und Prasentation: Da-
vidoff offeriert seine Zigarren in
edlen Vitrinen made by Seitel,
Bogner, Tom Tailor oder Puma zéh-
len zum Kundenstamm. Seit eini-
ger Zeit kommen aber auch Privat-
kunden nach Heiligenzell: Mit
schicken und funktionellen Mdébel-
stiicken, vom Einzelteil bis zur ge-
samten Wohnraumgestaltung, so-
wie mit dem Ladenbau geht Erwin
Seitel neue Wege.

Nur nicht stehen bleiben, so die
Devise des agilen Geschéaftsman-
nes. Seit 27 Jahren belebt er den
Markt, hat sich aus kleinen Anfan-
gen heraus mit immer neuen, ori-
ginellen und vor allem funktionel-
len Ideen einen Namen geschaf-
fen. Mit Etuis und Holzverpackun-
gen flr die Messwerkzeugindust-
rie hat alles begonnen, seit 1984
sorgen seine Displays flir Furore.
In Industrie und Handel hat er Kun-
den weit Uber die Landesgrenzen
hinaus, Preise und Urkunden fir
seine Ideen belegen die Kreativitat
des Hauses Seitel.

Zahlreiche Beispiele lieBen sich
hier aufzéhlen, den Paternoster fiir
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Mit seinen Prisentationssystemen hat er sich einen Namen
gemacht, jetzt geht Erwin Seitel neue Wege.

120 Brillen etwa, das Befeuch-
tungssystem fiir Zigarren, Uhren-
und Schmuck-Présentationssyste-
me und vieles mehr. In Sachen
Displays zahlt das Heiligenzeller
Unternehmen seit Jahren zu den
flihrenden Anbietern.

Doch auch die Firma Seitel be-
kommt seit einiger Zeit den wirt-
schaftlichen Druck zu spliren, gro-

Bere Auftrdge werden immer ofter
ins Ausland vergeben, wo es sich
billiger produzieren l&sst.
Jammern oder den Kopf in den
Sand stecken - Erwin Seitel ist
ganz und gar nicht der Typ dafur.
Vielmehr sucht er nach anderen
Mdglichkeiten, will sich weiter ent-
wickeln und scheut auch Neuland
nicht. Deshalb hat er vor einiger

Zeit schon den Ladenbau fir sich
entdeckt und schickt sich an, nun
auch den Privatmarkt zu erobern.

»,Vom einzelnen Mdbelstiick bis
hin zur kompletten Wohnraumge-
staltung - es gibt fiir alles eine
optimale Losung®, verspricht Sei-
tel. Er weiB, worauf es dabei an-
kommt: ,Design und Funktionali-
tat sind ganz wichtig.“ Und selbst-
verstandlich muss auch der Preis
stimmen. Deshalb widerspricht er
dem Annahme, seine Mobel, seine
Ideen kdmen den Kunden teuer zu
stehen: ,Wir arbeiten individuell,
eine groBere Lagerhaltung ist
nicht nétig. Das spart Kosten. Au-
Berdem sind Beratung, Planung
und Produktion in einer Hand, un-
ter einem Dach - ein weiterer Vor-
teil“, versichert Seitel.

Wer sich Wohnung, Biiro oder
Praxis von Seitel einrichten lasst
kann sich deshalb sicher sein,
dass jede Ecke, jedes Fleckchen
sinnvoll ausgenutzt wird. Auf De-
tails legen Erwin Seitel und seine
Mitarbeiter ebenso groBen Wert,
manchmal sind es nur Kleinigkei-
ten, die das Besondere ausma-
chen. So ist das Unternehmen auf
dem besten Weg, sich auch in die-
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Ideen mit Pfiff: Auch in den Bereichen Wohnen, Biiro und
Praxis legt Seitel Wert auf Funktionalitit und Design.

sem Segment einen Namen zu
schaffen.

Das gilt auch im Ladenbau oder
in der Blrogestaltung. Geschéfte
und Handwerksbetriebe aus Lahr
und der weiteren Umgebung wur-
den bereits auf den kreativen Ge-
schaftsmann aufmerksam, Ver-
kaufstheken und Mdbel made by
Seitel sind keine Seltenheit.

Wenn Erwin Seitel seine Pro-
duktions- und Angebotspalette
nun ein weiteres Mal verandert
und erweitert hat, dann geschah
dies in der Gewissheit, auch logis-
tisch alles im Griff zu haben. Denn
auch dafir ist das Heiligenzeller
Unternehmen bekannt: flr prazi-
se, termingerechte und schnelle
Lieferung. kk



